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AGENDA — 04. Oktober 2022 o[ TS0

Thema Redner
Begriiung und Einfihrung Dr. Matthias Haertinger

msg Process: Produkte, Losungen, Leistungen fiir die | Dr. Matthias Haertinger
Lebensmittel- und ProzeRindustrie

SAP S/4AHANA-Condition Contract Management Thorsten Kozian
* Was ist Condition Contract Management?

 Paradigmenwechsel — Anderungen gegeniiber der
bisherigen Bonusabwicklung.

* Welche Moglichkeiten bietet das neue Condition
Contract Management?

* Look and ,Feel“—So einfach lege ich eine komplexe
Bonusvereinbarung an.

* Fazit & Wie geht es weiter? — Ein Ausblick auf Teil 2
des Webinars.

Q&A, Kontakte, Unterlagen, kommende Dr. Matthias Haertinger
Veranstaltungen
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msg Process Insights 2022

Organisatorisches und Informationsquellen ol | ISQ

Wenn Sie wahrend des Webinars Fragen haben, nutzen Sie bitte die Q&A-
Funktion im Teams Live. Am Ende des Webinars gehen wir auf |hre Fragen ein.

Wenn Sie ein 1:1-Follow-up zu einem bestimmten Thema wunschen, schreiben
Sie bitte eine E-Mail an folgenden E-Mail-Adresse:
matthias.haertinger@msg.group

@)

Wenn Sie mit den Referenten von msg Kontakt aufnehmen mochten,
schreiben Sie bitte eine formlose Mail an die oben angegebene E-Mail-Adresse.
Wir leiten diese entsprechend weiter.

Das Webinar wird aufgezeichnet; dabei sind nur die Referenten sichtbar.
Der Link zur Aufzeichnung und den Folien wird in den nachsten 5 Arbeitstagen
an alle Teilnehmer verschickt.

Bs
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msg Food: Produkte,
Losungen, Leistungen fur
die Lebensmittel- und
ProzeRindustrie

Dr. Matthias Haertinger
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Wir sind eine international
agierende Unternehmensgruppe

Grindungsjahr: 1980

Unternehmenssitz: Ismaning/Miinchen

Umsatz: 1,1 Mrd. € (2020)

Uber 9.000 Mitarbeitende

Standorte in 28 Landern

Branchen: Automotive, Banking, Consumer Products,
Food, Healthcare, Insurance, Life Science & Chemicals,
Manufacturing, Public Sector, Telecommunications,
Travel & Logistics, Utilities

Starke Unternehmensgruppe

Platz 6 unter den umsatzstarksten IT-Beratungs-

und Systemintegrationsunternehmen in Deutschland




Als ganzheitlicher Partner bieten wir ein End-to-End-Portfolio

Business Consulting

Strategy & Innovation | Organization &
Processes | Digitization & Technology |

Compliance & Risk Management

I‘

Branchenspezifische
Beratung

Business & IT-Strategie | Optimierung
von Geschaftsprozessen | Organisation |
Anwendungen | Business Intelligence |
IT-Architekturen | IT-Technologien |
IT-Sicherheit
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Branchenlésungen

Entwicklung von Standardsoftware und
Individuallésungen | Entwicklung von
SAP-basierten Softwaresystemen |
Systemintegration | Business Process

Outsourcing

Branchenunabhangige
Services

Programm- & Projektmanagement |
Test, Quality & Lifecycle Management |
System Services | Service Management |
Platform Services | Migration / Post

Merger Integration



Kooperation SAP und msg

SAP Partnerschaften und Auszeichnungen seit tber 20 Jahren cl | ISQ
Build Run Service Sell
Entwicklung von Betrieb, Application Beratung, Verkauf und Wartung
Anwendungssoftware Management und Implementierung und von SAP Software
far SAP und Einbindung Wartung von SAP Entwicklung von SAP Lizenzen, On-premise
von SAP Software und Anwendungen Produkten und Losungen und Cloud Produkte
Losungen

Aktuelle msg Partnerschaften sind klassifiziert mit "Gold“ and "Silver” Level

w ;" SAP' Solution Extensions
vl SAP*®Cloud Focus Partner SAP SAP
g Partner ) B Pinnacle Pinnacle
) SAP?Certified Gold Awards Awards
Enterprise Support Integration )2 2020 2020
SAP® Certified Winner Finalist Finalist
in Cloud Operations
w SAP’ Certified Industry Solution Extension Partner of the Year
in SAP HANA® Operations
ﬁ SAP® Certified Innovation Digital Core Platforms & Platforms &
kN in Hosting Services Technology Technology
(On Premise) (Cloud)
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msg: Process Factory

msg Process Factory — SAP-basierte Branchenlosung fur die Lebensmittel-

und Prozessindustrie

SAP IBP flir Absatzplanung
SAP S/4HANA mit Rezepturentwicklung
SAP Dairy/Meat Management by msg

BUSINESS NETWORK

SAP Analytics Cloud

* Integrierte Planung Uber die komplette Lieferkette (IBP)
* Rohstoffplanung und -bilanz
* Beriicksichtigung des MHDs und mind. Restlaufzeiten

* Einkauf klassifizierter Gliter mit
Rickverfolgbarkeit bis zum Hof

* Strategisches Beschaffungsmanagement

* Beschaffung liber Kataloge

* Dienstleistungen

* Lagermonitor / Lagerleitstand

Marketing, Sales,

Supply Chain and Service

Product Innovation Manu-facturing

=1

<<
1|1

Planung (langfristig bis kurzfristig)
v

<

Beschaffung / Procure-2-Pay

<

<

* Pick by Voice
* Mobile Devices

* Riickverfolgbarkeit Giber die gesamte Logistikkette
* Multiple Spezifikationen
* In-process/post-process Priifungen
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Lagerverwaltung / Warehouse

Produktion

4 <

Qualitatsmanagement & Service Management

<

@l D & G &

SAP INTELLIGENT SUITE & SAP INDUSTRY CLOUD

Vertrieb / Order-2-Cash —

Logistik / Supply Chain Management —

Finanzen / Controlling —

.Msg

SAP PFM - Product Footprint Management
flr CO2-FuBabdruck

SAP S/4HANA mit Produktionsfeinplanung
msg Classified Procurement

* Komplexe Preisfindungsmodelle mit Catch-Weight-Integration
— Listung, LEH Kundenhierarchien, Rechnungslisten, Bonus, EDI
— Echtzeitanalysen von Vertriebsplanen und Verkaufsauftragen
— Pfand- und Ladetragerverwaltung (Leer- und Leihgutabwicklung)

* Bewertung nach Inhaltsstoffen

* Variable Kilo-/Stlickgewichte

* MHD-Management / Reifungsprozesse

* Retourenabwicklung / Leergut- und Pfand-Management

* Alterungsprozesse und Kasepflege

* Schnittoptimierung

* Alternative Zutaten flir Rezepturen & Rezepturoptimierung
* Allergenmanagement

* Grafische Plantafel zur Produktionsfeinplanung

* Einkreissystem mit buchhalterischer Ergebnisrechnung
* Schnellerer AfA-Lauf je Rechnungslegungsvorschrift
* Flr Projekte kontinuierliche Marktsegmentinfo verfligbar
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Was ist SAP Condition Contract Management?

e Die mit nachtraglichen Vergilitungen o Im SAP S/4HANA ist es
verbundenen Abrechnungs- und das Standardtool fiir die
Zahlungsprozesse wurden in der Bonusabrechnung mit
bisherigen SAP-Welt (SAP ERP/ECC) SAP.

Uber die Module SAP MM und SAP
SD abgewickelt.

.Msg

T In S/AHANA wurde das Tool noch
einmal umbenannt und ist unter
Condition Contract Management
(CCM) ein Bestandteil des Moduls

»Settlement Management”

SAP

SAP SAP SAP SAP N
ECC ECC S/4HANA S/4HANA S/4HANA

Eine Weiterentwicklung dieser einzelnen

Module wurde allerdings nicht mehr Bei einem Ubergang vom SAP ECC ins

durchgefiihrt, sondern mit Hinblick auf SAP S/4HANA (Brownfield/System

SAP S/4HANA wurde das neue Modul ,SAP Conversion) kénnen die bestehenden

Condition Contract Settlement” (CCS) und Absprachen aus SD und MM trotzdem

damit ein neuer, modullibergreifender migriert und weiterhin abgerechnet

Bonusprozess eingefiihrt. Dies geschah im werden. Eine Anderung oder Neuanlage

i ECC mit dem Enhancement Package 6. i ist allerdings nicht mehr moglich.

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM

10



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Rlckblick: Bisheriger Bonusprozess in SAP SD & MM ol I ISQ
Fortschreibung von Summendaten, Statistikdaten @ .

und anderer Informationen in redundanten Komplexe’ aber in der

DB-Tabellen; keine externen Quellen méglich Flexibilitat eingeschrankte

Losung. Umfangreichere
Bonusmodelle konnen nur
Komplexe nachtragliche Abrechnungsszenarien = eingeschrankt abgebildet
mit eingeschrankten Buchungsmaoglichkeiten werden. Unflexible

Abrechnungsmoglichkeiten.

Limitierte Prozesse \/

Limitationen in der Preisfindung , kaum
manuelle Abrechnungsmaoglichkeiten,
fehlende Funktionalitaten (z.B. Exclusion)

Unflexible Umsatzdatenermittiung

Bonusabwicklung wird in
vielen Unternehmen nicht
eingesetzt.

o
@

Abdeckung des Funktionsumfangs fiir Standardprozesse

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM 11



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Paradigmenwechsel .IT]SQ

1. Trennung von Umsatzselektionskriterien und Konditionen

Umsatzselektionskriterien und Konditionen werden im Konditionskontrakt getrennt voneinander gepflegt

Basisdaten Verkauf  Administration Kopftexte  Status Umsatzselektionskriterien ~ Abrechnungsdaten  Abrechnungskalender

Umsatzselektionskriterien

Umsatzselektionskriterien
EEE)(« %[ v

o5 | Feldkom. . Ink/Exkl Gultig . Giltig bis Gru. Debit. VkOrg VW. SFWerk Warengruppe Material WG-Hierarchie Kd.Hier. Produkthierarch. WG. WG. WG WG. WG.. Verkaufsbeleggrund Bonusgr. M. Warenempf. Preismateri PSP-Eim VKB. \ Deflnleren das rEIevante
0001 Inklusive 1 Umsatzvolumen, auf das sich die
0009 Exklusive 10000011 . .
Konditionen wahrend der
Abrechnung beziehen
Konditionstabelle: | V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrdge V| Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen Rﬁckstel I u ngS' u nd
Konditionen
Q& AL EENECO0DEMNEEEEDE Rabattkonditionen
=% | Konditionsart  Konditionsartbezeichnung Rechenregel Konditionsbetrag KondWahr Einh. Einheit  Beginn Giltigkeit Ende Gliltigkeit Konditionssatzbeschreibung geléscht Bestimmen dle Ruckste”ungs_ Und
RES1 Bonus Prozentual ~ 2,000 % 01.01.2021 31.12.2021 - .
REAl  Sonustucksielungen Pozemual 2000 % oorzoz  3trzazoen Rabattbetrége, basierend auf dem

Umsatzvolumen.

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM 13



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Paradigmenwechsel .IT]SQ

2. Der neue Abrechnungsprozess

ia Konditionskontrakt

Abrechnungspmgrammﬁ

Einzelnachweis

r —-—
| i i .
I '
| | Umsatzbasis | i )) i ‘ Umsstzermittlung |: R — a
| r | i  (Konditions-/Staffelbasis) | E 77 Abrechnungsbeleg
i Konditionen | x i -
="|'"'“"“----------------|-: i Berechnung E ::E LO-AB, :
[ (Preisfindung) \ ii: Abrechnungsbeleg i
i1

]
_—
-—
_—

=
i
i

]

S s o

{Custamizing}

| D

Py LT UL s —————— -
I I
| . ' O
1 I
L] - I
E Umsatz-DB/ Sichten '
! : I' """""""""""""""""""" |
1 1
: Kundensufirag : ! FIICO I
1 Bestellung PO5S-Daten : : -
: Warenbewsgungen i I Nachrich q :
: Lieferung  Rechnungen I =| achrichtenversendung |I
1 Abrechnungsbelegs : :
i I :
1 I

* Datenguelle: z.B.. VERK, VERF, EKKD, EKFO oder EW

Quelle: SAP
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Beispiel: kumulierte vs separate Abrechnung .IT]SQ

Optionen * Kumuliert: Bei jeder neuen Teilabrechnung werden die vorhergehenden Teilabrechnungen abgezogen. (SAP
C e (Die Einstellung erfolgt tiber Standard vorbelegt)

die Konditionskontraktart) * Separat: Jede Teilabrechnung rechnet die Periode unabhangig ab

Szenario Kontrakt mit einer Laufzeit von 1 Jahr mit quartalsweiser Abrechnung. Folgende Staffelwerte sind zu berticksichtigen:
@ * Ab 100.000 €: 1%

* Ab 200.000 €: 2%
* Ab 500.000 €: 3%

Umsatz ® Quartal 1: 100.000 €
® Quartal 2: 150.000 €
® Quartal 3: 200.000 €
® Quartal 4: 100.000 €

|E

=550.000 €

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM 16



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Welche Moglichkeiten bietet das neue SAP Condition Contract .IT]SQ

Management? (1/2)

* Lieferantenseitige Riickvergiitungen zwischen einem oder mehreren Lieferanten und einem

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM

GroBhandler (Lieferantenbonus): Diese Riickverglitungen des GroRRhandlers werden dann zu
einem Lieferanten abgerechnet, wenn das im Konditionskontrakt vereinbarte Bestellvolumen fiir
ein oder mehrere Materialien erreicht wurde.

Kundenseitige Riickvergiitungen des Handlers auf Basis eines Kontrakts zwischen einem
GroBhandler und seinen Kunden (Kundenbonus): Es konnen auch Vereinbarungen zwischen
Handler und (End-)Kunde getroffen werden. Im Rahmen dieser Vereinbarungen werden alle
Umsétze eines Kunden gesammelt, und es wird (z.B. bei Uberschreiten einer Umsatzschwelle) ein
nachtraglicher Bonus gewahrt. Er wird durch Gutschrift an den Kunden ausgezahlt oder kann bei
weiteren Umsatzen verrechnet werden. Die zur Abrechnung herangezogenen Umsatzdaten
kdnnen flexibel aus POS-Daten, Kundenauftragen oder anderen Belegen ermittelt werden.

Lieferantenseitige Riickvergiitungen des GroBhandlers auf Basis eines Kontrakts zwischen einem
Lieferanten und seinen Kunden (Chargeback Management, Ship and Debit): Diese beinhalten
diejenigen Konditionskontrakte, die zwischen einem Lieferanten und seinen Kunden geschlossen
werden und vom ausliefernden GroRhandler zu bericksichtigen sind. Bei dieser Variante wird im
Vertrag festgelegt, fiir welchen Kunden (Kundengruppe) bestimmte Materialien eines Lieferanten
rabattiert werden sollen. Beim Verkaufskontrakt werden in der Preisfindung die Konditionen des
Konditionskontrakts gefunden. Der Handler ist dann berechtigt, flir Preisnachldsse gegeniber
bestimmten Kunden einen Teil seiner entgangenen Umsatze zurlickzufordern (Riickvergltung).

17



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Welche Moglichkeiten bietet das neue SAP Condition Contract .IT]SQ
Management? (2/2)

* Lieferantenseitige Riickvergiitungen des Herstellers (Lieferanten) gegeniiber seinem
Einzelhdndler (Scanback): Hierbei werden Konditionskontrakte auf Basis von Umsatzdaten des
Handlers abgerechnet, z.B. POS-Daten.

* Aktionen: Konditionskontrakte konnen auch als Instrument fir Aktionen verwendet werden, die
einen bestimmten Preis in einem bestimmten Zeitraum enthalten und im Verkauf bei der
Preisfindung bericksichtigt werden mussen. Hierbei miissen keine Lieferanten und keine Kunden
im Preiskontrakt enthalten sein. Der Konditionskontrakt gilt nur einschrankend fir bestimmte
Warengruppen.

* Abrechnung von Lizenzgebiihren

* Verkaufsprovisionen
Die Verkaufsprovisionen werden nun kreditorisch abgerechnet

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM 18



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — So einfach lege ich eine komplexe Bonusabsprache an .IT]SQ
(Systemdemo - Screenshots)

Einkaufsboni

Lieferantenkondit Kondtionskontrakte
pnskontrakte

Einkaufsbonusabwickiung

Konditionskontrakte Abrechnungskalen-
abrechnen der a gen

Verkaufsboni

M"‘i‘i‘?"i‘ ontrakte »’«t‘::e::""L:i‘.fg:ka.e” Umsatz anzesgen :‘«D'eci‘"fm_;sbe‘r:ge »«P.r"tﬂa:t:"r-gr —’«D'ecf‘"&v‘gsbe‘ege E “:e‘.r:a-;:‘.'.e S SA P F i O ri A p ps - get re n nt n a C h Ei n ka Uf u n d
- Vertrieb (Trennung nur in Fiori, nicht in der
GUI (Berechtigungen)
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — So einfach lege ich eine komplexe Bonusabsprache an .IT]SQ
(Systemdemo - Screenshots)

= Konditionskontrakt  Bearbeiten Springen Umfeld System Hilfe > DM4(1)810 [ g
< SAP
v & Mehr v Beenden
* Konditionskontrakt von bis
Lieferant

asisdaten Verkauf Einkauf Administration Kopftexte Status Post-Processing-Framework-Aktionen

Kontraktart v Kontraktkategorie v

Konditionskontraktart X

phlungsbedingung:

o Zahlungin: |0 0,000 3 ] 0,000 J (¢}
Konditionskontraktart m
5 ~ Zahlweg
ORS1 Lizenzgebiihrenabrechnung -
’ 2 - Kurstyp:
ORS2 Lizenzgebiihrenabrechnung, 2-stufig
mrechnungsdatum Buchungskreis
0S01 Verkaufsbonus
Typ d. ext. Referenz k Externe Referenz Position: (0
0S02 Verkaufsbonus - Mehrere Kunden
USt-ID-Nr. o Vorganger
0S03 Verkaufsbonus - zweistufig
StLand/-reg. Partner. Zugriffsart: | exklusiv v

0S04 VerkBonus - mehrere Kunden - zweistufig

Steuerland/-re
g 0SG1 Verkaufsbonus warenbezogen

0SG2 Verkaufsbonus warenbez. - mehrere Kunden
nspruchsberechtigtenbereich
0SG3 Verkaufsbonus warenbezogen - 2-stufig
Konditionstabelle v | Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen
0SG4 Verkaufsbon. warenbz. - mehr. Knd. - 2st

C001 Konditionskontrakt SD
C002 Kundenliste

C003 Standardkonditionen

SBBI  Verkaufsbonus nach Fakturabelegen 2 Tra nsa kti on (SA P G U I ) . WCO CO

Anderer Konditionskontrakt

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM 20



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Fee
(Systemdemo - Screenshots)

Ill

< SAP Verkaufsbonus anlegen

v . 2 £ 4 Mehr v

* Konditionskontrakt: | $1 von: |01.01.2022 . bis: |31.12.2022

Kunde: | 100119 Zentralregulierer REWE Einzelhandel / Domstrafie 20 / 50668 Kiln

Basisdaten Verkauf Administration Kopftexte Status Umsatzselektionskriterien Abrechnungsdaten Abrechnungskalender

Umsatzselektionskriterien

EEE)« %V (@B Y]E® ) @]

— So einfach lege ich eine komplexe Bonusabsprache an .IT]SQ

a5 | Feldkom.. InkI/Exkl GUitig .. Guitig bis Gru.. Debit. VkOrg Warengruppe Material WG-Hierarchie Kd.Hier. Produkthierarch. WG. WG.. WG.. WG.. WG.. MatArt Verkaufsbeleggrund Bonusgr. M., Warenei
0001 Inklusi.. 1001...
0009 Exklusi 1
0009 Exklusi 13
<2
| Konditionstabelle: | V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrége ~ | Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen

Konditionen

(a] [« «v @EYEYEL @EMEE0EREFREEE ()

ah | Konditionsart  Konditionsartbezeichnung Rechenregel Konditionsbetrag KondWéhr Einh._ Einheit Beginn Giiltigkeit Ende Giltigkeit Konditionssatzbesch

RES1 Rickvergitung Rickst Prozentual ~ 2,000 % 01.01.2022

REA1 Bonusrickstellungen Prozentual v % 01.01.2022

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,Feel” —So einfach lege ich eine komplexe Bonusabsprache an

(Systemdemo - Screenshots)

Basisdaten Verkauf Administration Kopftexte Status

Umsatzselektionskriterien

Abrechnungsdaten Abrechnungskalender

-
Abrechnungsmaterial: ||
U

9

Abrechnungsart Kunde: | Debitorisch

Kalender fir Kontraktverldngerung: |AJ Absprachen jahrlich

Gruppe fur Betragsfelder:* |0501 Verkaufsbonus: Nettobetrag

Abrechnungsmengeneinheit:

Flir Kontraktermittlung relevant: | Aus dem Customizing

Basisdaten Verkauf Administration Kopftexte Status

Umsatzselektionskriterien Abrechnungsdaten Abrechnungskalender

Kalender fir Endabrechnung; |

e Kalender fir Deltarlckstellung:

Kalender fiir Teilabrechnung: ‘

Kalender fur Deltaabrechnung; |

Abrechnungskalender

4 Status Abrechnungsdatum Abrechnungsdatumstyp

)] 000 30.06.2022 Teilabrechnung

[ 000 30.09.2022 Delta-Riickstellungen
000 31.12.2022 Endabrechnung

S

b4

A4

Referenzdatum

CYES “v] [@EJE]E®]

Ausflhrgsdatum Um.Dat. v. Um.Dat. b.

AbrechnDatVerwendu
Standard
Standard
Standard

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — So einfach lege ich eine komplexe Bonusabsprache an .IT]SQ
(Systemdemo - Screenshots)

= Konditionskontrakt Bearbeiten Springen Umfeld System Hilfe

- W-O & Mehr v

* Konditionskontrakt: | 3 von: [01.01.2022 bis: |31.12.2022

Kunde: 1100119 Zentralregulierer REWE Einzelhandel / DomstraBe 20 / 50668 Koln

Basisdaten Verkauf Administration Kopftexte Status Umsatzselektionskriterien Abrechnungsdaten Abrechnungskalender

Nach der Freigabe des Kontraktes wird dieser in allen kommenden Fakturen bericksichtigt.
Dies ist jedoch nur fur die belegindividuellen Rickstellungen notwendig. Fir die Ermittlung
des Umsatzvolumens spielt das Vorhandensein der Konditionsart in den Fakturen keine Rolle.
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — Anzeige Umsatzvolumen des Konditionskontrakts .IT]SQ
(Systemdemo - Screenshots)

Umsatz fur Konditionskontrakte

vi2 = VY 1 B = fw B ®M % 8 B B @@ & Merv
KondKontr. AbrDatum AbrchDtTyp Kunde Name des Verantwortlichen Menge M. Wéhrung REBV
'g 30.06.2022 Teilabrechnung 100119 Zentralregulierer REWE Einzelhandel 3.277 ST EUR 16.629,90
3 31.12.2022 Endabrechnung 100119 Zentrairegulierer REWE Einzelhandel 150 ST EUR 1.017,04

Zu den Abrechnungsdaten werden die jeweiligen Umsatze angezeigt. Umsatze
werden immer nur zu einer Abrechnung angezeigt, deshalb ist in diesem Beispiel der
Wert der Teilabrechnung hoher als der der Endabrechnung.
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — Durchfihrung (Teil-) Abrechnung

(Systemdemo - Screenshots)

Transaktion:
WB2R_SC

Customer Contract Settlement

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM

I(l

v 5] Als Variante sichern... =]

Abrechnungssteuer.

Mehr

Abrechnungsdatum:*

300622

Abrechnungsdatumstyp a
\

Kunde

AusfiihrDatum Abrechnung

Kontraktselektion

Konditionskontrakt

3

Kontraktprozessvariante
Konditionskontraktart
Konditionskontraktkategorie
Buchungskreis
EinkOrganisation
Einkaufergruppe
Verkaufsorganisation
Vertriebsweg

Sparte

Status

Vorgabedaten

Buchungsdatum

Belegdatum

Vorgangsgrund:

Programmlaufsteuerung

21.09.2022

21.09.2022

bis:

bis:

bis:
bis:
bis:
bis:
bis:
bis:
bis:

bis:

.Msg

Abrechnung von Kundenkonditionskontrakten

e

SEReaREas

<

Laufart:

Echtlauf

25



SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Look and ,,Feel” — Durchfiihrung (Teil-) Abrechnung - Abrechnungsbeleg .IT]SQ
(Systemdemo - Screenshots)

< SAP Verkaufsbonus (0S10) 57 anzeigen: Ubersicht Abrechnungsbeleg

v R Y & Kontierung [a] Rechnungswesen

ClE® =]

Vollstandiger Belegfluss

Kopfpreiselemente (Kunde) & &3  Mehr v

I - |
Abrechnungsbelegart: | PS12 Verkaufsbonus
L

v
=

Rechnungsempfanger: | 100119 Zentralregulierer REWE Einzelhandel / Domstra3e 20 / S0668 Koln

v ¥ Konditionskontrakt 3
v 19 30.06.2022 (Teilabrechnung) -
] Gutschritt 57 Tage/Prozent: |0 0,000 6 |0 0,000 (% |0

KundZahlungsbeding.:

Grunddaten Positionsubersicht Zusatzdaten Aktivitatsgrinde Flexible Ubersicht

Buchhaltungsdaten

Buchungsdatum: |21.09.2022 Belegdatum: | 21.09.2022 Buchungsstatus: (o

Referenz: | 0000000057

Zuordnung: |0000000003 Zahlungsreferenz:

Gutschriftsbruttobetrag: 395,79 |EUR [ Steuer berechnen

Gutschriftsnettobetrag: 332,60

Differenz: ©O® 0,00

alo @B@ [ 3 Kunde ][ @ Kundensteuern ]

Abrechnungsbelegpositionen

Pos Nettobetrag Steuerbetrag Bruttobetrag AusSt

Material
1 301,97 57,37
2 30,63 5,82

Kurztext
359,34 AA 10000011

36,45 AA 10000030

Bio-Milch 3,5% 1L K-6er
Butter 250g
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Look and ,,Fee
(Systemdemo - Screenshots)

SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

— Durchfiihrung (Teil-) Abrechnung - Abrechnungsbeleg

2P

Verkaufsbonus
The predefined Company, Waldstrasss 86-80. 13406 Berlin, Germany
Belegdatum: 21.09.2022
Abrechnungsdatum: 30.06.2022
Periodenbeginndatum: 01.01.2022
Periodenenddatum: 30.06.2022
Konditionskontrakt: 3
Referenz: 0000000057
Beschreibung Basiswert Bonus/Steuer Betrag
Bonusfahiger Umsatz 16.629,90 EUR
Riickvergitung Rickst 16.629,90 EUR 2,00 % 332,60 EUR
Nettobetrag 332,60 EUR
Bonussteuer 332,60 EUR 19,00 % 63,19 EUR
Bruttobetrag 395,79 EUR
x Gesamtnettobetrag 332,60 EUR
Gesamtsteuerbetrag 63,19 EUR
Summe 395,79 EUR

Im Einklang mit der jahrlichen Vereinbarung erlauben wir uns, den hier ausgewiesenen Bonusbetrag mit lhnen
abzurechnen. Der hier ausgewiesene Steuerbetrag steht Ihnen als Information fur Ihre steuerliche Behandiung

zu Verfagung.

Mit freundlichen GraRen
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Fazit

15

15

5%,
75

&
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SAP CCM in S/4HANA ist deutlich flexibler und passt sich besser den
Markt Gegebenheiten an, als die bisher bekannte Bonusabwicklung.

Es werden viele zusatzliche Funktionen wie z.B. Ausschlusskriterien in
der Umsatzselektion, Genehmigungsprozess, Deltarlickstellungen und -
abrechnungen, kumulierte Teilabrechnungen, unterschiedlichste
Datenquellen fiur die Abrechnung, usw. angeboten

Best Practice Prozess kann schnell eingerichtet und genutzt werden.

SAP CCS im ECC — meiner Meinung nach keine gute Option als Vorbe-
reitung auf die Transformation zu SAP S/4HANA, da ein GrofRteil der
Funktionalitdten noch nicht verfiigbar ist und somit eine Uberarbeitung
der Bonusvereinbarungen noch einmal durchgefiihrt werden miusste.
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SAP Condition Contract Management — Bonus neu gedacht!

Wie geht es weiter? Ein Ausblick auf das Webinar Teil 2 ol | ISQ
Umgang mit Split Kriterien Prozessvarianten
~ s’
Arbeiten mit dem ’ ~ Abrechnen mit Daten aus
Transfermanager — verschiedenen Tabellen —
Praxisbeispiel Praxisbeispiel
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msg Process Insights:
Q&A, Kontakte, Unterlagen,
kommende Veranstaltungen

Dr. Matthias Haertinger
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Q&A
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msg Process Insights 2022

Kontakte, Unterlagen .IT]SQ

matthias.haertinger@msg.group

{@? Schreiben Sie uns gerne lhre Fragen an:

Weiterfihrende Informationen, Links zu den Webinaren, Termine zukinftiger
Veranstaltungen und vieles mehr finden Sie unter

msg Food - https://www.msg.group/food

Wenn Sie ein 1:1-Follow-up zu einem bestimmten Thema winschen, schreiben
{@? Sie bitte eine E-Mail an folgenden E-Mail-Adresse:
’ matthias.haertinger@msg.group
OO Der Link zur Aufzeichnung und den Folien wird in den nachsten 5 Arbeitstagen
:‘::I an alle Teilnehmer verschickt.
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Demngchgy
18.10.2022 msgFIT — SAP Systemanalyse und Vorbereitung SAP S/4AHANA Migration
mit Beispielen aus der ProzelSindustrie
25.10.2022 SAP Solution Manager und Testing — Zusammenspiel und Nutzen
06.12.2022 Signavio — ProzeBRmodellierung, ProzeR-Redokumentation, SAP S/4HANA Einfliihrung
13.12.2022 Greenfield, Brownfield, Bluefield — Einordnung und Empfehlungen

far die SAP S/4AHANA Migration
Januar 2023 SAP CCM Teil 2
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Herzlichen Dank
fur Ihr Interesse an

den msg Process
Insights!

© msg | 04. Oktober 2022 | Process Insights 2022 — SAP CCM




Kontakt

Dr. Matthias Haertinger
Vertriebsleiter

0152 26035412
Matthias.Haertinger@msg.group

Thorsten Kozian
Abteilungsleiter

0173 3142649
Thorsten.Kozian@msg.group

value — inspired by people
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msg systems ag
Robert-Burkle-Stralke 1
85737 Ismaning

+49 89 96101-0
+49 89 96101-1113

info@msg.group

-MSQg
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